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最需要警惕的人

有一次因为要接孩子回家，

还有一点时间，恰好看到一家球

具店就进去转转。这时店里有客

人正在与老板商量要买挖起杆。

这位客人问老板：“这个规格

（挥杆重量）我用起来不合适，

太重了。”老板说：“可以调整

规格，但这样调整后比如长度、

球杆重量、挥杆重量，都会变得

奇怪，甚至成为四不像。”也许

是这样的建议，让客人最后买了

合格的球具销售，应当将整

个球具调整的始末与优缺点完整

地让消费者了解，而不是引导消

费者买下想要其购买的产品。还

有一些销售人员让消费者认为，

调整球杆会影响球具使用！他们

的目的就是尽可能掏空消费者的

口袋，让他们购买新产品！ 
对于一般球友来说，如果

对一般球具知识都不了解，这时

购买球具的主导权就完全落在球

具卖家手里，球友只能任其宰

割了。也正是由于对球具的不了

解，所以如果你购买的球具使用

起来不顺手，卖家就会把问题全

都推到你本身的技术水平上。如

果你进行争辩，卖家一定会演示

给你看，“我用起来怎么就没

事？这说明是人的问题，不是球

杆的问题！”

其实，像卖家这样的老球

友、或打球5年以上的中低差点

球友用好不同规格的球杆并不是

一件太难的事情。面对这样的状

况，很多新手球友都只能是“哑

巴吃黄莲，有苦说不出。”这类

手法就如同江湖上的行骗手法一

样，整个过程的应对和进退都已

经被卖家精准地计算过了，一般

球友根本无力反击。

规格的迷信

不过，一些自认为“懂行”

的球友却容易陷入另一个极端和

误区：他们总会以球具的规格去

选杆，他们太在乎规格，把规格

挂在嘴边，而不进行以测试为主

的性能评估方式。

其实，每一个品牌的球具

所设定的规格都不一样，如果

不进行测试，很难看出或了解每

一款球具的性能与差异。球具品

牌有美系与日系两种主流，每一

谓抽象空间，以弹道高度来说，

每一家厂商所要求的高度是多

少？没有一家厂商能标示清楚高

度到底是多少！如200米或是多

少米高度，在没有一个明确的数

据为基准下，这个高弹道就很难

有一个标准去衡量和判断。有人

或许会说，每个人的状况不同，

打出来的弹道当然也会不同。这

就是我要说的关键，也是本文的

重点。因为每个人的状况不同，

身体条件也不尽相同，如果完全

以厂商所提供的球具数据作为你

选购球具的依据，那么很容易买

到用起来不顺手的球具。

对于我来说，球具品牌所

提供的数据，都是抽象的说明

（不管是数据、弹道高度，或

是击球回馈等）。不管我要选

看产品规格与数据就可以了解

的。实际使用后再与厂商的规

格数据进行比较,才会了解球杆

的真正实力！

选购球杆时，由于缺乏实

际使用经验会面临到的问题还有

很多，也是新手或球龄比较短的

球友需要特别注意的地方。在高

尔夫产业中，球具知识相对比较

缺乏与不足。相比计算机、手机

或家电产品来说，高尔夫球具知

识就好比沙漠的水源一样稀少。

所以，球具品牌的产品说明与规

格不需要看得太重要，当参考就

好。最好多进行比较，不同球具

品牌的硬度、弹道与性能，需要

在户外进行测试，这样才能直观

地了解差异，经过对比后就知道

哪一款球杆比较适合自己，或是

种派系上都会有根本上的不同之

处，所以在球具规格上也会产生

不同。这类球友最常犯的错误就

是，“我现在用的是S硬度的球

杆，当我在挑选新杆时也要找S
硬度的。”殊不知，不同品牌的

S硬度都会有不同，此外杆身也有

很多不同品牌，也有日系与美系

两个主要门派之分。日系S硬度

与美系S硬度的杆身，在打感上

会有所不同，性能表现上也有差

别。这是大家应该了解的一点。

再来谈谈球具品牌的宣传口

号。例如，某球具品牌称某支球

杆的击球弹道是“高弹道，让球

友更容易将球打高，得到更远的

距离。”这种看似简单的性能说

明，却存在很多抽象的空间。所

购球杆或是量身定制球杆，这

些数据很难作为选购依据或量

身定制的依据。这些数据主要

是参考，而这些参考信息必须

等我把球杆组装起来或是实际

使用过后才会有一个明确和清

楚的性能轮廓。把经验值与品

牌提供的产品说明进行比对，

这才是一个真正的产品性能与回

馈结果。但还要考虑一个主观情

况——每个人的先天与后天的体

能状况不同。同一支球杆在你的

使用下与他人的使用下一定会有

差异，而这个差异正是每个人要

去了解的地方。每个人对于弹道

高度、杆身硬度、球速、落地

滚动性、操作性等因素都有不

同的看法与想法，这些不是光

否满足自己的需求。

别总换新杆！

某些球友“不差钱”，面对

球具品牌每年的新品轰炸，通常

会心动。如果球友总是更换新杆,
恐怕会吃到不少苦头。因为你会

在不断适应新杆的轮回中无法跳

出来，你的挥杆动作也要不断进

行改变，以适应新球杆的不同特

性与性能。比如，这支新杆比你

以前所用的球杆要软，虽然同为

S硬度，但你如果照以前打法去

使用这支新杆，球会乱飞，稳定

性会出很大问题。所以，你只能

对挥杆动作进行调整，如放慢挥

杆速度或挥杆节奏；此外，如果

弹道比以前使用的球杆要高，你

可能又要调整击球方式或挥杆角

度，刻意使挥杆扁平一点，这样

才能压低击球弹道。

要知道，尽管有免费的球

杆用，而且赞助商也总是要求其

尽快换杆，但是职业球员却“懒

得换”。他们很多人的球包里还

放着5年前、甚至是10年前的款

式。这些都说明一点，球杆不一

定是新的好。

高手这样选杆

真正懂球具的资深球友或

玩家，球具选购有自己的一套：

他们不会去问卖家这款球杆哪里

好，我用起来合不合适等问题。

而是先去了解球具品牌所提供的

数据，如产品官方网站上的球具

数据与规格。他们对自己的身体

状况很清楚，知道应该选用怎样

的规格，然后再去挑选适合自己

的杆身与硬度规格。所以，这类

球友通常直接问卖家，有没有他

想要的产品和规格？这也会直接

影响到成交价格。卖家一看，这

类球友打球水平不错，球具知识

也懂，就不会进行其他球具产品

的吹捧和推销，通常也不敢乱要

价，因为他知道你“懂行”。

老板建议的产品。

目前，球具专卖店的工作人

员对球具的了解或多或少会比一

般球友更深入。也正是这些人，

才是最需要注意与警惕的人。

为什么呢？这些人看似了解不少

球具的知识、新产品的优势与特

色，说起来口若悬河，让你只有

点头的份。但如果是内行人或懂

门道的球具技师来看，很多东西

都是他在加油添醋，没有根据与

专业基础的论述。
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